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Articulagdo anual

Ensino Profissional — Disciplina: Comunicar no Ponto de Venda (2.2 ano)

Ano letivo 2026/2027

Dominio Conhecimentos, capacidades e atitudes

Descritores

Areas Curriculares

disciplinares

- Enquadrar o surgimento e evolugao do vitrinismo com o processo de modernizagdo
Introducdo ao Vitrinismo do comércio;

- Explicar a necessidade de adotar uma estratégia de exposicdo comercial que
comunique com o cliente;

- Descrever a diversidade de vitrinas e as suas estruturas.

- Compreender os conceitos basicos e as técnicas de exposi¢cdo comercial;

- Analisar exemplos praticos, detetar erros e situacdes menos conformes e conseguir

propor solucdes.

AB,CD,EF,I

- OGE
- Area de integragdo
- Economia
- Comercializar e

Vender

Professor responsavel: Angélica Ferreira / Rosa Sousa / Jorge Dias da Cunha
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